附件3：
基金投顾机构参评资料报送模版
第一部分 投顾机构以及基金投顾业务基本情况

一、机构概况

二、基金投顾业务发展概况（概述基金投顾业务发展基本情况，包括投顾业务组织架构、业务机制、独立性、公司对于投顾业务的考核标准、业务理念、业务特色、合作渠道、服务效果等展业基本情况）

第二部分 基金投顾投资研究

一、投研建设

（一）投研框架与投资理念

（二）投研团队建设

1、专职投研人员数量、岗位设置、团队分工

2、投研团队主要负责人与核心人员从业经历与背景

3、投研团队组织管理与激励机制

二、研究能力

（一）基金研究

基金研究方法、全市场基金研究覆盖情况、基金尽调数量与频率、基金评价与评估方法、基金备选库建设情况

（二）其他研究

宏观与资产配置研究、策略研究、行业研究、信用研究等研究类别的团队配置情况、研究方法和研究成果等

三、投资能力

（一）投资方法

投资方法、组合策略配置方法、投资决策流程、投资端风险控制方法与效果

（二）策略布局

投顾组合策略的构建思路、定位、类型与应用场景、策略的储备情况

（三）投资绩效

整体概述组合策略的运作绩效

四、创新案例

在投资方法、组合策略、产品设计等方面的创新案例

第三部分 基金投顾顾问服务

一、服务体系

（一）顾问服务的方法论、服务理念与体系建设

（二）专职基金投顾业务顾问服务团队人员数量、岗位设置、团队分工

（三）服务团队主要负责人与核心人员从业经历与背景

（四）服务团队的组织架构、激励机制以及独立性

（五）请详细说明（如有）独立于证券投资咨询顾问体系之外的基金投顾业务专属投资顾问、专属理财师等团队建设与人员情况
二、服务能力

（一）服务项目

1、投前投资需求与投前调查的服务体系、投中开展投资者陪伴与投资者教育的服务体系；投后投资预期、投资心态等持续跟踪动态调整的服务内容等

2、请详细说明顾问服务的类型与内容，包括但不限于财经文章推送、财经视频、投资课堂、投教直播、策略运作报告、投顾账户报告等服务的内容、频次、数量与效果

3、是否设立基金投顾品牌独立的公众号、视频号、小程序、三方平台财富号等，以及相关账号或平台的运营情况
4、是否设立基金投顾业务用户服务沟通平台、问答渠道、交流机制等，以及相关平台的活跃度、针对投资者提问的回答数量等
5、开展基金投顾投资者教育工作的情况

6、其他顾问陪伴服务模式

（二）市场覆盖

1、概述投顾服务客户覆盖类型（10万以下、10万-100万、100万-500万、500万-1000万、1000万以上）、服务客户数量、服务规模等

2、合作渠道

	序号
	合作机构名称
	合作机构属性

（三方销售平台/银行/证券公司）
	上线策略数量
	服务规模
	服务客户数量

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	……
	
	
	
	
	


（三）服务质量

概述整体复投率、留存率、盈利客户占比、客户评价、满意度、市场口碑、客户投诉等情况

三、合规风控

（一）专职合规人员配置情况、合规管理制度设置、事前/事中/事后合规流程，是否出现违规事件等；

（二）专职风控人员配置情况、风控措施与机制、投前/投中/投后各阶段的风控管理流程、是否出现重大风险事件等。

四、创新案例

在顾问服务方式、投资者陪伴、投资者教育等方面的顾问服务创新案例。

第三部分 基金投顾系统营运

一、团队配置

（一）基金投顾系统与运营团队：专职人员数量、团队分工、从业经验、主要人员概况

（二）系统运营团队组织管理与激励机制；

二、系统建设

（一）基金投顾业务系统建设情况，对投研、顾问、交易、风控、对外输出等业务功能的支持情况

（二）系统功能介绍：安全性、稳定性、可靠性、响应度、扩展性、成熟度、便利性等；

（三）金融科技的运用情况与成果：在研究赋能、运作赋能、策略赋能的能力与成果；其他有助于推动行业发展的科技工作成果等。

三、账户运行

交易与运维能力、账户管理运作机制与效率等。

第四部分 行业贡献

概述对推动或促进行业发展的重要贡献：包括但不限于投顾业务与服务模式的探索、行业标准制定的深度参与及积极推动、对业务实践先进经验的积极分享、取得业务相关重要研究成果或行业荣誉等。
第五部分 业务创新案例申报
